


Mit FinTech zur Freiheit
Unsere innovativen und technologiebasierten Softwarelösungen
erlauben Ihnen, zu 100 Prozent digital und ortsunabhängig zu arbeiten.
Auch damit zeigen wir als modernes Unternehmen, dass wir an Freiheit
und Selbstverantwortung unserer Berater glauben. Gleichzeitig hilft
Ihnen unsere überlegene Financial Technology dabei, Ihren Kunden
immer die besten Produkte und Konzepte zu bieten, die gerade am
Markt verfügbar sind.

Freiheit und Wachstum
Ihre Eigenständigkeit als Unternehmer ist für uns oberstes Gebot. Statt
an rigiden Strukturen und veralteten Geschäftsmodellen festzuhalten,
fordern und fördern wir deshalb in Ihrer Ausbildung selbständiges, freies
Denken und Handeln. Sie können bei uns also nicht nur eigene Ideen
entwickeln und umsetzen – Sie sollen es auch! Mit Rat und Tat stehen wir
Ihnen dabei immer zur Seite, wenn Sie das möchten. In all Ihren
Entscheidungen bleiben Sie bei Value Finance jederzeit selbstbestimmt,
wählen Ihre Produkte eigenständig aus, entscheiden unabhängig über
die Art und Weise Ihrer Beratung. So kreieren Sie Ihre eigene Marke und
übernehmen die Verantwortung für Ihren Erfolg. Value Finance agiert
dabei als Dienstleister für Ihre persönliche Karriere und
Weiterentwicklung in der Finanzberatung.

Skalierung durch Betreuungsübernahme
Durch Bestandsübernahmen ermöglichen wir bestehenden Kunden
am Markt den Zugang zu einer hochwertigen Beratung und Betreuung.
Als Vertriebspartner können Sie dadurch an unserem Wachstum
partizipieren.

Persönlicher Berater
Weil Kundenorientierung im Zentrum steht und vertrauensvolle
Beratung Ehrensache bleibt, beraten Sie Ihre Kunden stets transparent
und unparteiisch. Durch unsere Infrastruktur greifen Sie dabei auf den
gesamten Versicherungs- und Finanzmarkt zu, um Ihren Kunden
immer die bestmöglichen Lösungen anbieten zu können.
Unterstützung erhalten Sie dabei durch unser Produktmanagement.
Klar ist: als Berater sind Sie der wichtigste Baustein unserer
Dienstleistung. Erst durch die Kombination von neuester
Finanztechnologie und Online-Marketing mit Ihrer persönlichen
Kundenbindung können wir selbstbewusst sagen: Wir bieten einen
Service, der am Finanzmarkt seinesgleichen sucht.

Fairplay unter Freunden
Wir sind als strukturierter Vertrieb ein faires, leistungsorientiertes
System und fördern Sie in Ihrer Entwicklung vom Berater zur
Führungskraft und zum Manager. Die dazu nötigen Schritte simpel zu
halten und immer transparent zu bleiben, ist uns besonders wichtig.
Deshalb bezieht sich unser neu konzipiertes Vergütungsmodell nicht
auf undurchsichtige Bewertungssummen, sondern auf die
Realumsätze. Gleichzeitig werden alle Provisionen an unsere Berater
weitergegeben – eine Rarität in unserer Branche. Ihr Vorteil: Sie erhalten
in jeder Position eine faire Vergütung und haben deshalb keinerlei
Anreiz, Ihren Kunden überteuerte Produkte anzubieten. Als Manager
werden Sie außerdem paritätisch am Gesamtgewinn der
Unternehmung beteiligt.

VALUE FINANCE

Freie Maklerschaft trifft 
fairen strukturierten 
Vertrieb

Online-Marketing
Als Unternehmen stehen uns im 21. Jahrhundert schier endlose
Möglichkeiten offen. Wir möchten diese mit unseren Service-Leistungen
für Sie optimal erschließen. Mit unseren Lösungen im Bereich Online-
Marketing können wir Sie etwa beim Aufbau Ihrer persönlichen Marke
unterstützen und Ihnen durch gezielte Werbestrategien die
Akquisearbeit zu einem großen Teil abnehmen. Lästige Vertriebsarbeit
fällt damit weitgehend weg, was bedeutet: Sie können sich stärker auf
das konzentrieren, was wirklich zählt: Beratung, die verlässlich und
jederzeit on point ist.



Trainee
Sie sammeln von Tag eins an praktische Erfahrungen in
der Finanz-beratung, lernen von etablierten Beratern
und werden zum Versicherungsfachmann (§34d GewO)
ausgebildet. Sie machen erste Vertriebserfahrungen und
lernen, wie Finanzdienstleistung 2.0 bei der Value
Finance funktioniert. Sie bekommen den Raum eigene
unternehmerische Ideen mit unserer Rückendeckung
umzusetzen.

Consultant
Konzeptionelle Beratung am Endkunden ist Ihr
Kerngeschäft. Sie entwickeln sich zum Profi-Berater und
erweitern Ihre Kompetenz um den Baustein des
Finanzanlagefachmanns (gemäß §34f GewO). Um Ihren
eigenen Vermögenswert als Unternehmer zu steigern,
haben Sie die Möglichkeit Ihre eigene Marke auf- und
auszubauen. Sie übernehmen zusätzlich Personal-
verantwortung, formen Ihr eigenes Vertriebsteam und
machen erste Leadership-Erfahrungen.

Manager
Sie leben Leadership und managen Ihr Vertriebsteam.
Das bedeutet u.a. das Leiten von Vertriebskampagnen,
die Lead-Verwaltung innerhalb Ihres Bereiches und die
Weiterentwicklung von Vertriebspartnern. Sie haben
außerdem die Möglichkeit Projektverantwortung
innerhalb der Value Finance zu übernehmen, um sich als
Gesellschafter zu qualifizieren. 

IHR WEG INS WACHSTUM

Das Management-
Traineeship

Persönlichkeitentwicklung
Zeit- & Selbstorganisation
Arbeit mit Glaubenssätzen
High-Performance-Habits 

Kommunikation
Performance-Coaching
....

Marketing & Sales
Storytelling & Pitching
Vertriebskampagnen
Off- & Online-Marketing

Networking
Arbeit mit Leads
....

Dienstleistung am Partner
Mitarbeiter-Onboarding
Führungsmodelle
Konflikmanagement

Change-Management
(Digital) Leadership
....

Dienstleistung am Kunden
Kundenprozessabläufe
Konzepterstellung
Verkausschulung

Qualitäsmanagement
Service & Automatisierung
....
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Fachausbildung
Versicherungen 
Finanzen
Steuern

Gesprächsführung
KPI & OKR
....



GEMEINSAM UNSCHLAGBAR

Wachstum für 
Professionals

Value Finance macht das schon
Zufriedene Mitarbeiter – glückliche Kunden, so einfach ist das. Unser
Rezept: Indem wir unseren Mitarbeitern ein Arbeitsumfeld zur
Verfügung stellen, indem sie sich jederzeit vollkommen auf ihre Aufgabe
konzentrieren können, erschaffen wir Produktivität und Freude bei der
Beratung.

Die Profiteure dieser Philosophie sind wieder unsere Kunden, die sich
jederzeit in guten Händen wissen und darauf vertrauen können, dass ihr
Berater auf ein kompetentes Team von Spezialisten im Bereich
Marketing und Finanztechnologie und deren Ressourcen zurückgreifen
kann.

Gemeinsam auf Wachstumskurs
Wenn Sie bereits als engagierter Berater in der Finanzdienstleistung
tätig sind und über sich hinauswachsen wollen, ist die Value Finance der
richtige Ansprechpartner für Sie. Gemeinsam schauen wir uns Ihre
Ausgangssituation an und finden den passenden Einstieg in die Welt der
Finanzdienstleistung 2.0 für Sie.

Wir sehen uns als Ihr strategischer Partner, der es Ihnen ermöglicht die
Beratung von morgen schon heute anbieten zu können. Sie profitieren
von unserer Expertise und Infrastruktur, um Ihr Business auf das nächste
Level bringen. Gemeinsam skalieren wir Ihr Geschäft und gehen eine
unschlagbare Symbiose ein. 

Vision wird Wirklichkeit
Unternehmer zu sein und dabei Erfolg zu haben, muss kein Hexenwerk
sein – und kein Traum bleiben. Als Versicherungs- oder Finanzfachmann
lassen sich im Finanzvertrieb der neuesten Generation persönliches
Wachstum und wirtschaftlicher Erfolg in nachhaltiger Weise
miteinander verknüpfen. Grundvoraussetzung: Mut und Motivation.

Machen wir uns nichts vor: Wir alle haben ganz persönliche Ziele und
Träume, von deren Erreichung unser Lebensglück, unser Gefühl von
Zufriedenheit zu einem gewissen Grad abhängt. Es müssen nicht immer
materielle Dinge sein, die uns nachts wachhalten. Sehr oft spielen eine
glückliche Partnerschaft, gelungene Selbstverwirklichung und
persönliche Freiheit die größere Rolle. Finanzielle Unabhängigkeit kann
aber auch bei der Realisierung solcher Wünsche kaum schaden. Große
Träume zu haben, eine Vision, die einen anspornt und in positiver Weise
rastlos macht, ist ein sicheres Zeichen dafür, dass man zu den
begeisterungsfähigen, neugierigen und leistungsbereiten Menschen
gehört, jenen, die wachsen, aufblühen, Visionen Wirklichkeit werden
lassen wollen. Ein sehr guter Anfang.

Der wohl wichtigste und schönste Aspekt Ihrer Tätigkeit ist und bleibt
natürlich, Unternehmer zu sein. Nicht von ungefähr kommt der Wunsch
so vieler Menschen, sich diesen Traum zu erfüllen. Eigene
Entscheidungen treffen zu können, für den eigenen Erfolg zu arbeiten
und vor allem sein eigenes Unternehmen aufzubauen. Das ist es, was die
Value Finance im Kern ausmacht, was jedes Mitglied unseres Teams
beflügelt und letztlich Zufriedenheit für alle Beteiligten gewährleistet. 

Bevor wir aber hier den zweiten Schritt vor dem ersten machen: Was
heißt das eigentlich, Unternehmer zu sein? Wie wird man vom
Angestellten oder Selbstständigen zum Unternehmer? Es ist ganz
einfach. Alles beginnt mit Ihrer Entscheidung. Haben Sie für sich
entschieden, dieses Abenteuer jenseits der Komfortzone anzugehen,
braucht es eigentlich nur noch den richtigen strategischen Partner.



Der beste Zeitpunkt war gestern. 
Der zweitbeste ist jetzt. 


